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Underviser, uddannelseskonsulent og facilitator med over 10 års erfaring i undervisning og træning af 
medarbejdere, ledere og studerende. Kombinerer stærk forretningsforståelse med praksisnær læring, der 
skaber målbar adfærdsændring og styrker kundeoplevelse og lønsomhed. Erfaring med at udvikle og 
gennemføre praksisnære træningsforløb med fokus på kundedialog, serviceprocesser og kommerciel 
performance. 

Erfaring fra internationale virksomheder og egen virksomhed med fokus på salg, performance, implementering 
af processer og udvikling af undervisningsforløb – herunder blended learning. 

Kommercielt orienteret, selvledende og motiveret af at omsætte strategi og koncepter til konkret handling i 
hverdagen. 

Kompetenceprofil 

• Udvikling & uddannelsesforløb 

• Blended learning og læringsdesign 

• Evaluering og videreudvikling af materiale 
 

• Forretningsudvikling og optimering  

• Selvledende og struktureret 

• Tydelig og engageret formidler 

 

Undervisning & formidling 

 

Indehaver | Kursusleder | Instruktør |Virksomhedsleder / Outdoor Adventures, Roskilde 

FEB 2015 – NUVÆR. 

• Udvikling, planlægning og afvikling af teamaktiviteter for virksomheder og private 

• Facilitering af teamudvikling med fokus på kommunikation og samarbejde 

• Udvikling og løbende tilpasning af forløb baseret på evaluering og feedback 

• Ansvar for salg, kundedialog og serviceoplevelse fra første kontakt til opfølgning 

• Opbygget en høj kundetilfredshed med 225+ Google-anmeldelser (4,9/5) 

Ekstern lektor |Underviser | Vejleder | Censor / CBS 

AUG 2015 – NUVÆR. 

• Undervisning i virksomhedsstrategi og organisationsudvikling for HA-studerende. 

• Udvikling og implementering af blended learning-forløb med fokus på øget engagement og 
læringsudbytte 

• Facilitering og udvikling af aktiverende undervisningsformer 

• Vejledning og eksamination af bachelor- og kandidatopgaver i strategi, ledelse og 
forretningsudvikling. 

• Censor på professions- og universitetsniveau – mere end 70 eksamener gennemført. 

 

Kommerciel erfaring  

 

Senior Manager | Analyse | Prissætning | Salgssparring / Circel K 

AUG 2014 – FEB 2015 

• Ansvarlig for prissætning og prisstrategi mod B2B-segmentet med fokus på lønsomhed, 
kundetilfredshed og genkøb. 
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• Tæt samarbejde med salgsorganisation og account managers om prisdialog og kundeaftaler 

• Udvikling og implementering af analyseværktøjer og kommercielle rammeværk 

• Sparring og træning af salgsorganisation i anvendelse af nye prissætningsværktøjer. 

• Samarbejde tæt med account managers, marketing og salgsorganisationen om prisdialog, 
kundeoplevelse og udviklingsprojekter. 

Project Manager | Intern konsulent | Proces & implementering / LEO Pharma 

SEP 2012 – JUN 2014 

• Ledelse og deltagelse i strategiske projekter med fokus på business cases og beslutningsgrundlag 

• Projektansvar for Long Term Forecast inkl. interessenthåndtering og præsentation for styregruppe 

• Definition og implementering af proceskrav i forbindelse med ERP-implementering 

• Træning og onboarding i anvendelse af nye systemer og arbejdsgange 

Global pricing manager | Prisoptimering | Lønsomhed / LEO Pharma 

JAN 2010 – AUG 2012 

• Ansvarlig for global prisoptimering og porteføljestyring gennem samarbejde med datterselskaber og 
månedlige evalueringer. 

• Deltog i globalt lønsomhedsprojekt med etablering af rentabilitetsmodel og dataindsamling på tværs 
af markeder. 

• Undervisning og onboarding i brug af prisdatabaser og nye processer. 

• Bidrog som pricing specialist til Life Cycle Management, business development og kommercielle 
beslutningsfora. 

Pricing manager | Strategisk prissætning | B2B & B2C ansvarlig | Salgssparring / SAS  

OKT 2005 – DEC 2009 

• Udviklede og implementerede nordisk prisstruktur for nye produkter og koncepter. 

• Ansvarlig for operationel B2B- og B2C-prissætning i Danmark samt rammeværktøj til account 
management. 

• Deltog i salgs- og marketingfora om prisoptimering, kampagner og kundeoplevelse. 

Uddannelse 
Master of Science i Strategi, Organisation og Ledelse / CBS 

SEP 2005 
Speciale i strategiske udviklingsværktøjer i samarbejde med Lundbeck A/S. Karakter: 11 
 

Bachelor of Science i Filosofi og Økonomi / CBS 

JUN 2002 
 

Certifikater & kurser 
• ESG & Bæredygtighed i praksis – CBS Executive Fonden (2025) 

• Miljøledelse ISO 14001 – Dansk Standard (2024) 

• Masterclass i bæredygtighed og ESG – Mannaz & DI (2024) 
 
 


